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Wirtschaft

Schuhe: Hartes Pflaster fur heimische Handler

2017 gab es erstmals seit langerem wieder Zuwachse - ein Fiinftel des Schuhumsatzes wird online erwirtschaftet

Von Susanne Dickstein

LINZ. ,Es war ein Jahr wie aus dem
Bilderbuch“, =zieht der Linzer
Schuhhédndler Roman Gugenber-
ger, Eigentiimer von Regina Schu-
he, Bilanz tiber 2017. Tatsdchlich
konnte der heimische Schuhhan-
del nicht nur wahrend des Jahres
zulegen. Auch im Weihnachtsge-
schaft war die Branche der grofe
Profiteur. ,Die Steuerreform hat
sich mit Verspatung ausgewirkt
und - so man im Einzelhandel von
Konjunkturgewinnern sprechen
kann - war der Schuhhandel einer”,
sagt Ernst Gittenberger von der
KMU Forschung Austria.

Auch die Humanic-Mutter Leder
& Schuh meldete diese Woche, dass
sie 2017 zum zweiten Mal seit 2010
wieder einen Gewinn geschrieben
habe. Der langjahrige Marktfiihrer
musste heuer allerdings seine
Nummer-eins-Position an den
deutschen Konkurrenten Deich-
mann, Europas groften Schuh-
héandler, abgeben.

40 Prozent fiir zwei Anbieter

Deichmann und Leder&Schuh ha-
ben gemeinsam einen Marktanteil
von 40 Prozent. Alle anderen Filia-
listen liegen jeweils deutlich unter
funf Prozent. Das haben die Markt-
forscher von Regiodata erhoben.
,Deichmann ist kontinuierlich ge-
wachsen, dank klarer Positionie-
rung, Kkleinerer Verkaufsflichen
und guter Lagen“, sagt Regiodata-
Geschiftsfiithrer Wolfgang Richter.

Die Osterreicherin gibt im Jahr durchschnittlich 210 Euro fiir Schuhe aus.

Der Handelsexperte geht davon
aus, dass die Flachen im Schuhhan-
del in den kommenden Jahren klei-
ner werden. ,Der Onlineanteil bei
Schuhen betrdgt 21 Prozent. Ich
gehe davon aus, dass das auf 30
Prozent steigt”, sagt Richter. Das
Onlinegeschéaft wiirden dabeinicht
so sehr die stationdren Héandler
machen, die auch im Internet aktiv
sind. ,Den Rahm schopfen Ama-
zon und Zalando ab.*

Aber nicht nur im Internet ist die
Konkurrenz zu Hause. Auch Textil-
und Lebensmittelhdndler haben

Die Steuerreform
hat sich mit
Verspitung ausgewirkt. So
man im Einzelhandel von
Konjunkturgewinnern
sprechen kann
- der Schuh-
- handel war
N | ciner.
1 Ernst Gittenber-
Foto:KMU ger, KMU Forschung

’)

L

Foto: Reuters

Schuhe ldngst fir ihr Sortiment
entdeckt. Schuhhédndler Gugenber-
ger sieht dies entspannt: ,Ubergrei-
fende Sortimente wird es immer
geben. Auch wir verkaufen Fremd-
produkte.” Er fithrt Regina Schuhe
in der dritten Generation. Anfang
2016 hat Gugenberger drei Filialen
in Niederosterreich ibernommen
und beschaftigt jetzt an sieben
Standorten 80 Mitarbeiter. ,Damit
zihlen wir in Osterreich schon zu
den Top ten.”

Denn der Markt ist in den ver-
gangenen Jahren stark in Bewe-

I SCHUHE IN ZAHLEN
Milliarden Euro
geben die Oster-

6 reicher pro Jahr fur
Schtz

e aus. 21 Prozent des
Umsatzes werden im Online-

handel erzielt.
40 Prozent Marktanteil
haben gemeinsam die
Filialketten Deichmann und Le-
der & Schuh (Humanic). Deich-
mann, Europas grofter Schuh-
handler, ist seit heuer auch
Marktfiihrer in Osterreich.
6 6 Paar Schuhe kauft der
’ Osterreicher im Durch-
schnitt pro Jahr. Mannliche Os-
terreicher geben im Jahr 116

Euro fiir Schuhe aus, die Oster-
reicherinnen 210, so Regiodata.

gung gewesen. Vogele Schuhe istin
Konkurs gegangen, Stiefelkonig
wurde bei Humanic integriert.
Gleichzeitig ist mit dem polni-
schen CCC ein neuer, stark expan-
dierender Spieler neu auf den
Markt gekommen.

Ernst Gittenberger von der KMU
Forschung Austria ist fiir den
Schuhhandel auch fiir 2018 vor-
sichtig optimistisch. ,Der Kon-
junkturaufschwung in Osterreich
halt an. Grofe Spriinge sind nicht
zu erwarten, aber ich rechne schon
mit Zuwdchsen.“

Oberosterreicher sehen
Digitalisierung gelassen

Umfrage zeigt Zufriedenheit mit der Lebensqualitit

LINZ. Gut 90 Prozent der Oberoster-
reicher schitzen die Lebensqualitét
in unserem Bundesland als sehr
oder eher hoch ein. Sie sehen auch
mit viel Zuversicht in die Zukunft.
Das ergab eine Studie des Instituts
fur Strategieanalysen (ISA), die ges-
tern vom Leiter des Instituts, Peter
Filzmaier, und LH-Stellvertreter Mi-
chael Strugl bei einem Pressege-
spréach prasentiert wurde.

,Die Ergebnisse fallen unter
Méannern wie Frauen und jiingeren
wie dlteren Befragten dhnlich aus,
und es gibt auch kaum regionale
Unterschiede®, sagte Filzmaier.
Auch mit der privaten wirtschaftli-
chen Situation sind knapp drei
Viertel sehr oder eher zufrieden.
44 Prozent blicken optimistisch in
die Zukunft, wobei besonders jiin-
gere Befragte (unter 30 Jahre) noch
positiver antworten.

Auch die wirtschaftliche Lage
des Bundeslandes wird von vier

b

e

ol Il

T
¥

Peter Filzmaier, Michael Strugl (Land 00)

von fiinf Befragten mit sehr gut
oder gut eingeschéatzt. Auchbeider
Attraktivitat des Standortes
schneidet Oberosterreich bei sei-
nenBiirgern sehr gut ab. Eine Mehr-
heit von 56 Prozent ist liberzeugt,
dass Oberdosterreich ein besserer
Standort ist als der Rest Oster-
reichs. ,Hier herrscht ein grofRes
Selbstvertrauen”, sagte Filzmaier.

Bessere IT-Infrastruktur notig
Was die Digitalisierung angeht, se-
hen die Oberosterreicher dieser
Entwicklung recht optimistisch
entgegen. 47 Prozent der Befragten
sehen eher Vorteile, 18 Prozent
eher Nachteile. 29 Prozent beant-
worteten diese Frage mit ,weder
noch”. Eine Mehrheit von 52 Pro-
zent sieht Oberosterreich gut oder
eher gut fiir die Digitalisierung ge-
riistet, 36 Prozent sind vom Gegen-
teil iiberzeugt.

Bei der Frage nach sinnvollen
MaRnahmen angesichts der Digita-
lisierung fordern 41 Prozent eine
bessere technische Infrastruktur
und 37 Prozent sind der Meinung,
dass in diesem Bereich mehr Fach-
krifte gezielt ausgebildet werden
sollten.

Wirtschaftslandesrat Strugl
zeigte sich erfreut tiber diese Er-
gebnisse. Man miisse aber auch die
Bedenken jener 36 Prozent, die
Oberosterreich fiir die Digitalisie-
rung nicht gut vorbereitet sehen,
ernst nehmen. Hier miisse die Po-
litik gegensteuern, um die Digitali-
sierung aktiv mitgestalten zu kon-
nen, sagte Strugl. (hn)
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WERBUNG

Bereit fir eine Erfahrung der dynamischen Art.

Steigen Sie ein: in begeisterndes Design.
Steigen Sie um: auf kultivierten Komfort.

Steigen Sie auf: mit Uberzeugender Sport-

lichkeit. Und genieBen Sie Dynamik
auf hochstem Niveau. Die C-Klasse von
Mercedes-Benz. Jetzt zum Einsteiger-
Umsteiger-Aufsteiger-Aktionspreis. Mehr
dazu bei Ihrem Mercedes-Benz Partner
und auf www.mercedes-aktionen.at

C-Klasse Limousine ab € 29.900 -

Im Leasing ab € 199 - mtl."

Mercedes-Benz

Das Beste oder nichts.

Kraftstoffverbrauch (NEFZ) 3,6-7,6 1/
100 km, CO2-Emission 94-181 g/km

') Kalkulationsbasis C180 d. Unverbindliches Nutzen-

leasingangebot von Mercedes-Benz Financial Services
Austria GmbH; Barzahlungspreis 29.980 €; Gesamt-
betrag 25.635 €; garantierter Restwert von 19.758 €;
Vorauszahlung 4.346 €; samtliche Werte inkl. NoVA
und MwsSt.; Rechtsgeschaftsgebiihr 115,10 €; einmalige
Bearbeitungsgebilihr 192 €; Laufzeit 36 Monate;
Laufleistung10.000 km p.a.; Gesamtbelastung

31.574 €; Ausstattungsbonus und Trennungsbonus

sind eingerechnet; Sollzinssatz var. 4,25 %; eff
Jahreszinssatz 2,4 %; vorbeh. Bonitatsprifung,
Anderungen und Druckfehler; Details und weitere
Informationen kénnen Sie den AGB entnehmen
(www.mercedes-benz.at/leasing-agb); Angebote
gliltig bis 31.03.2018 bzw. bis auf Widerruf bei

allen teilnehmenden Handlern.
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